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Reuniones 1-a-1
1. ¿Qué servicios ofreces?

2. ¿Cuántos años llevas en tu actividad profesional?
3. ¿Cuál es tu Ventaja Única de Venta? (Lo que nos diferencia de la competencia – no decir atención personalizada ni nuestra experiencia, porque lo dicen todos... y no nos diferencia de nadie).
4. ¿Cómo y por qué empezaste?

5. ¿Cuál ha sido el obstáculo más grande que has tenido que superar?

6. ¿Cuál ha sido tu éxito más grande hasta ahora?

7. ¿Dónde ves tu negocio dentro de 5 años?

8. ¿Cómo piensas llegar hasta ese objetivo?
9. ¿Cuál es tu producto estrella (más vendido)?

10. ¿Y el más rentable?

11. ¿Y el que más te gusta desarrollar (solo para sector servicios)?

12. ¿Cuáles son tus mejores clientes? ¿Porque?

13. ¿Cómo los conseguiste?

14. ¿Cómo consigues la mayoría de tus clientes?
15. ¿Y tus 3 últimos clientes?
16. ¿Qué sería una recomendación buena para ti? – un ejemplo concreto (ej. ¿Qué empresa de qué sector sería un buen cliente?)
17. ¿Qué cosas tengo que ver o escuchar para reconocer una oportunidad para ti?
18. ¿Cómo iniciaría una conversación sobre ti con mis clientes o contactos?

19. Si recomiendo tus servicios a alguien, y me dicen, “Ya, pero es que ya tengo un buen contable/abogado/etc.”, ¿Cómo le respondo?

20. ¿Qué profesiones quieres tener en el grupo?

21. ¿Qué contactos tienes – tu colección de tarjetas?

22. ¿Con quién vas a tener tu próxima reunión 1-a-1?

